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【推奨環境】 

このレポート上に書かれている URL はクリックできます。 

できない場合は最新の AdobeReader をダウンロードしてください。（無料） 

http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html 

 

【著作権について】 

このレポートは著作権法で保護されている著作物です。 

下記の点にご注意いただいた上でご利用下さい。 

 

このレポートの著作権は作成者の水神一に属します。 

このレポートの開封をもって下記の事項に同意したものとみなします。 

このレポートは秘匿性が高いものであるため、著作権者の許可なく、レポートの全部又は 

一部をいかなる手段においても複製、転載、流用、転売等することを禁じます。 

著作権等違反の行為を行った時、その他不法行為に該当する行為を行った時は、関係法規

に基づき損害賠償請求を行う等、民事・刑事を問わず法的手段による解決を行う場合があり

ます。 

このレポートに書かれた情報は、作成時点での著者の見解等です。 

著者は事前許可を得ずに誤りの訂正、情報の最新化、見解の変更等を行う権利を有します。 

このレポートの作成には万全を期しておりますが、万一誤り、不正確な情報等がありましても、

著者・パートナー等の業務提携者は、一切の責任を負わないことをご了承願います。 

このレポートを利用することにより生じたいかなる結果につきましても、 

著者・パートナー等の業務提携者は、一切の責任を負わないことをご了承願います。 

水神一 
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はじめに 

 

お申し込み頂き、誠にありがとうございます。 

 

コミュニケーションそのものに時間を奪われてしまい、 

他のやるべきことに手をつけられない方のために、このマニュアルを作成しました。 

 

このマニュアルは全６章から構成されております。 

 

第１章は、すでに面倒な人と関わってしまっている場合の、応急処置としてお読みください。 

 

第２章では、効果的なコミュニケーションのために必要な、 

人間心理の基礎知識について解説しています。 

 

第３章と第４章では、性格分類法であるエニアグラムをベースに、 

人間の価値観や考え方のパターンについて解説しました。 

 

第５章と第６章では、実践できるノウハウやテクニックについて解説しています。 

 

最初は順番にざっと目を通していただき、 

その後、気になった箇所を再度読み直していただくのがオススメです。 

 

それでは、どうぞ。 
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■プロフィール■ 

【ＨＮ】：水神 一 

【家族】：既婚、２児の親。 

【出身地】：栃木県 

【活動拠点】：京都府 

【血液型】：Ｂ型 

【星座】：天秤座 

【性格】： どこにでも居そうな普通な感じ。 

エニアグラムではタイプ６だと思います。 

【趣味】： ドラマ、アニメ系、映画、マンガ、小説など 

物語なら何でも好きです。 

特にミステリー系、成長系、逆転系が大好きです。 

【座右の銘】：「Let it be.」を肝に銘じています。 

【目標】：なんとか英語をマスターして海外の友人を作ること。 

 

詳しいプロフィール→ https://wilzarm.com/profile 

 

■運営ブログ■ 

人間関係を制する心理操作 | 好印象を与える人嫌いコミュニケーション術 

https://wilzarm.com/ 

 

■お問い合わせ■ 

お問い合わせフォーム 

https://wilzarm.com/contact 

https://wilzarm.com/profile
https://wilzarm.com/
https://wilzarm.com/contact

